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Was sind die Vorteile einer MSP-

Partnerschaft mit Bitdefender?

WIEDERHOLT AUSGEZEICHNETE 
LEISTUNG & SICHERHEIT
Bitdefender belegt in großen unabhängigen 
Tests durchgängig Spitzenplätze für den 
besten Schutz vor Cyberbedrohungen mit den 
wenigsten Fehlalarmen und den geringsten 
Auswirkungen auf die Performance der ges-
chützten Systeme.

UMFASSENDE KONSOLIDIERTE 
MSP-SICHERHEITSSUITE
Bitdefender Cloud Security for MSP enthält ne-
ben den essenziellen Sicherheitsschichten einen 
Schwachstellen-Schutz, maschinell lernende 
Algorithmen, eine Sandbox, EDR-Funktionen und 
eine zentrale Verwaltungskonsole.

Bester Schutz. Technologie vom 
Feinsten

Die Rundumlösung für moderne 
Unternehmen. Für nahtlose 
Zusammenarbeit

Skaliertes Umsatzwachstum. 
Unmittelbare Vorteile

UNKOMPLIZIERTE LIZENZIERUNG & 
BEREITSTELLUNG – ABRECHNUNG 
NACH BEDARF
Die Verwaltung erfolgt über eine zentrale in 
der Cloud gehostete Konsole. Die Abrechnung 
erfolgt monatlich nach Bedarf. Durch die 
API-Integration mit allen gängigen RMM/PSA-
Plattformen werden Aufgaben automatisiert 
abgewickelt und die Verwaltung optimiert.

ZUGANG ZUM PARTNER PORTAL 
RUND UM DIE UHR 
Durch den ununterbrochenen Zugriff auf 
diese zentrale Schaltstelle und die darin 
enthaltenen Tools und Ressourcen können 
Abrechnungsvorgänge beschleunigt, Leads ge-
neriert und Verkaufsprozesse optimiert werden.

INKREMENTELLE GEWINNE
Auf MSP-Ebene stehen gestaffelte 
Mengenrabatte zur Verfügung, die die Kosten 
pro Endpunkt deutlich senken und den MSPs 
mehr Spielraum in der Verwaltung zahlreicher 
Kunden verschaffen.

SICHERHEIT FÜR IHR 
UNTERNEHMEN
Kostenlose Lizenzen für umfassende Endpunkt-
Sicherheitslösungen, mit denen MSPs ihre 
eigene Infrastruktur sichern können
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Bitdefender ist ein führender Cybersicherheitsanbieter mit weltweit erstklassigen Lösungen zur Abwehr, Erkennung und Bekämpfung von Malware.  Millionen 
von Verbrauchern, Unternehmen und staatlichen Organisationen vertrauen auf Bitdefender, wenn es um die Bekämpfung von Cybergefahren, den Schutz 
von Daten und Privatsphäre und den Aufbau von Cyber-Resilienz geht. Bitdefenders starke Investitionen in Forschung und Entwicklung zahlen sich aus: 
So entdecken die Bitdefender-Labors 400 neue Bedrohungen pro Minute und prüfen 30 Milliarden Malware-Anfragen pro Tag. Bitdefender zeichnet für 
zahlreiche bahnbrechende Innovationen im Malware-Schutz, der IoT-Sicherheit, bei Verhaltensanalysen und künstlicher Intelligenz verantwortlich, und die 
daraus resultierenden Technologien werden von über 150 Tech-Unternehmen aus aller Welt eingesetzt. Bitdefender wurde 2001 gegründet, hat zahlreiche 
internationale Niederlassungen und Kunden in mehr als 170 Ländern. Weitere Informationen erhalten Sie unterhttps://www.bitdefender.de.

*Bitdefender ist in 54 % aller Tests von AV-Comparatives im Zeitraum 2018-2021 in den Kategorien Praxissicherheit, Leistung, Malware-Schutz und Schutz vor 
komplexen Bedrohungen auf dem 1. Platz gelandet.
 
Alle Rechte vorbehalten. © 2021 Bitdefender. Alle hier genannten Handelsmarken, Handelsnamen und Produkte sind Eigentum des jeweiligen Besitzers.

ÜBERBLICK ÜBER DIE VORTEILE BRONZE SILBER GOLD

Programmvorteile

Partner-Erfolgsmanagement

Technisches Account-Management

Referenzprogramm

Partner-Rat

MSP´-Online-Community

Partner-Portal

Partnernachrichten

Finanzielle Vorteile MSP-Monatslizenzen mit Stufenpreisgestaltung

Marketing-Vorteile
Marketing-Entwicklungsfonds

Partnerstatus-Logo

Vertriebsvorteile

Nutzungsstatistiken pro Kunde

NFR-Lizenzschlüssel

Partnersuche

Technische Vorteile

Zugriff auf die Wissensdatenbank

Level-2-Support

Praxisschulungen

Fortbildungen

Interaktive Vertriebs- und Technikkurse (online)

Fachzertifizierungen

Webinare

Produktdemonstrationen

Zugriff auf Vertriebs- und Technikschulungsmaterial

ÜBERBLICK ÜBER DIE ANFORDERUNGEN BRONZE SILBER GOLD

Programmanforderungen 

Partnervereinbarungen

Unternehmensprofil 

1 Supportstufe anbieten

Dienstleistungen für Kunden anbieten

Business-Plan

Finanzielle Anforderungen Jahresumsatzziele

Schulungsanforderungen
Vertriebsschulung & -zertifizierung

Technikschulung & -zertifizierung


